Le Mastere Manager Commercial et Marketing dispensé par ALESIA Forma-
tion prépare a 'obtention du Titre certifié de niveau 7, « Manager Commer-
cial et Marketing », codes NSF 312m, 312 n et 312p enregistré au Réper-
toire National des Certifications Professionnelles (RNCP) le 20/01/2021,
délivré par EDUCSUP.

La préparation de ce diplome est accessible aux titulaires d’un :

-Diplome Bac + 3
-Titre de niveau [| RNCP / 6 européen

En toute responsabilité et autonomie, le Manager Commercial et
Marketing exerce les activités suivantes :

- Il elabore la stratégie commerciale et marketing en adéquation avec la
politique générale de 'entreprise

- |l met en oeuvre la politique commerciale
- Il gére certains clients grands comptes en direct
- Il veille au respect de la Iégislation commerciale

- |l manage une équipe et un réseau commercial

- [l mesure la performance commerciale

Métiers viseés :

- Manager commercial et/ou Marketing

- Cadre commercial / Commercial grands comptes
- Responsable commercial et/ou marketing

- Directeur commercial et/ou marketing

- Ingénieur commercial d'affaires

- Business Manager / Manager des ventes

- Directeur de la clientele

La formation s’articule autour de quatre blocs de compé-
tences :

- Elaborer une stratégie commerciale et marketing,
- Mettre en oeuvre la politique commerciale,

- Manager une équipe et un réseau commercial,

- Mesurer la performance commerciale.

Tous les blocs de compétences doivent étre validés pour obtenir le
titre RNCP (Répertoire National des Certifications Professionnelles).
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FORMATION EN ALTERNANCE

DUREE DE LA FORMATION :
DEMARRAGE :
RYTHME D’ALTERNANCE :

ALESIA FORMATION
65, rue de I'abbé Bonpain
59700 Marcg-En-Baroeul
03-20-51-26-27 - www.alesia-formation.fr




PREMIERE ANNEE

PSE Politique & Stratégie d’Entreprise
Stratégie marketing

Stratégie de transformation digitale
Spécialisation Marketing par secteur
Etude de marché

Data marketing

Etude de marché en groupe sur 3 mois

Etude de Cas Plan Marketing

PAC (Plan d’Actions Commerciales)
Techniques et prospection commerciales
Communication et Gestion de marques
Communication digitale

Anglais

Management d’entreprise

Finance d’entreprise

REGLEMENT D’EXAMEN

Evaluation 1ére année

Partiels Ecrits et oraux en fin de semestre

Projet
professionnel

DEUXIEME ANNEE

Anglais

Etude de Cas Plan d’actions/Offre commerciale

Gestion RH

Management et communication interculturels
Management d’entreprise

Management de projet Entrepreneurial
Spécialisation : Manager une équipe
Management RSE, risques et qualité

Projet Entrepreneurial & commercial

Finance d’entreprise

Achat + Appel d’offres
Transport, Logistique, douanes
Droit des affaires

Projet Développement Commercial et Marketing

2eme année

Ecrits et oraux en fin de semestre

Rapport sur un projet Commercial
et Marketing avec soutenance a
[oral




